






ひとこと

氏名 今福 貴大 （いまふく たかひろ）

出身地

出身大学／学部

勤務部署／役職 駐車場事業部　新入社員

入社年月 2020年4月

休日の過ごし方

最近嬉しかったこと

座右の銘

スタッフ紹介

兵庫県神戸市

神戸学院大学　経営学部

ゴルフ・野球

ゴルフのスコアで100を切ったこと

努力は裏切らない

10月1日に辞令をいただき、新規開発チームに配属されました。
オーナー様のお役に立てるよう、宅建や税金に関する勉強に励みます︕

皆様のおかげでコインパーキング続々オープン！

前号に引き続き、2020年8月・10月に駐車場をオープンすることができました。
① 高速長田にある駐車場の運営形態を見直し、コインパーキングと月極駐車場の併用駐車場としてオープン。
② 灘区の倉庫移転後の空き地を有効活用するため、コインパーキングとしてオープン。
地域の皆様のお役に立てますよう、努めてまいりますので、何卒よろしくお願い致します。

新型コロナウイルス感染拡大の影響による条件変更の交渉がきている方
次世代コインパーキングビジネスモデルに興味のある方
是非、弊社までご相談ください。

2020年8月オープン︕ 2020年10月オープン︕
神戸市長田区三番町5丁目11番（地番） 神戸市灘区篠原南町1丁目6-14（地番）

パークマン篠原南町

駐車場に関する
お問い合わせ ☎ 078-362-2512

株式会社イーエスプランニング 土地活用のご相談・お問い合わせは左記電話番号で
駐車場事業部 新規開発チームまで

パークマン長田三番町

金澤モータープール
① ●②



ESP収益改善事例

売上アップには戦略が重要︕
～売上向上の方法と施策～

　店舗運営を行う上で売上アップは重要な課題です。
売上アップのために必要なのは、新規利用者を継続的に獲得しつつ
リピーターにしていくことです。

弊社では、対策として2点のサービスを提供しています。
　

①　ロイヤルサービス

　利用者に、リピーターになってもらうには、店舗のファンに
なってもらう事が大事です。
弊社が運営する有人立体駐車場では、一度利用して
頂けたら、再度来店頂ける「ロイヤルサービス」を提供し
ております。

　ロイヤルサービスとして、左のチラシをお渡しします。
これは、来店された時に、満車で利用頂けない場合、
近隣店舗(系列店)へ誘導するための「ロイヤルチラシ」
です。

　せっかく来ていただいた利用者様に満車でお断りするの
ではなく、駐車できる店舗をご紹介させて頂き、今後
リピーターに繋がる対応をさせて頂いております。

②　P-CLUBメンバーズカード

　リピーターになることで、利用者にもメリットとなるサービス提供も
必要です。
　イーエスプランニングでは、「P-CLUBメンバーズカード」の発行を
行っており､チャージ式プリペイドカードとなり、チャージ額に対して
最大7500円分のボーナスポイントが付与され、また利用に応じ
てポイントが付与されるサービスを提供しております。

利用ポイント ボーナスポイント
100円につき1ポイント チャージ金額 ポイント率 獲得ポイント

5,000円～9,000円 5% 250～450

10,000円～49,000円 10% 1,000～4,900

50,000円 15% 7,500

チャージ金額　50,000円/1回
チャージ上限　100,000円まで

P-CLUB7店舗で使える
P-CLUBメンバーズカード

ボーナスポイント

最大7,500pt

　








